
Cosa significa per te avere 
autorevolezza in un settore?
L’autorevolezza è lo strumento più potente per di-
stinguersi dagli altri. I clienti si trovano di fronte a mi-
gliaia di prodotti e servizi uguali fra di loro. Come di-
ventare leader di mercato se c’è sempre più com-
petizione? Ciò che fa la differenza è proprio l’auto-

revolezza, che vuol dire essere 
visto come il punto di riferimento del settore.
 
Perché un imprenditore dovrebbe
cercare di avere autorevolezza?
In un mercato che è sempre più competitivo, se non 
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Scrivere un libro mette in 
risalto le proprie competenze 

e pone l’autore un gradino 
sopra ai competitor

SIATE 
AFFAMATI 
SIATE 
AUTOREVOLI
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appari autorevole agli occhi dei tuoi clienti, corri 
sempre il rischio di venir spazzato via da qual-

cuno più autorevole o con prezzi più ag-
gressivi. Io sono totalmente contrario al-

la guerra dei prezzi. Ma per poterli alzare 
e rendere davvero sostenibile un’attivi-
tà nel corso degli anni, è necessario 
che l’imprenditore crei una forte au-
torevolezza. 

Come hai raggiunto 
tu l’autorevolezza 
nel mondo degli ebook?
Innanzitutto sono 17 anni che ho 
portato gli ebook in Italia, molto pri-
ma di Amazon e di tutti gli editori tra-

dizionali. Secondo, mi sono concen-
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trato su una nicchia specifica, quella della formazione 
professionale, che sarebbe diventata da lì in avanti il 
mercato più in crescita nel mondo dell’editoria. Terzo, 
ho pubblicato più di 600 ebook di crescita personale, 
professionale e finanziaria, consentendo alla Bruno E-
ditore di diventare il punto di riferimento dei libri di for-
mazione in Italia.

Qual è il modo più veloce per 
guadagnare autorevolezza?
Senza alcun dubbio scrivere un libro. Molti pensano 
che trovandoci in un Paese che legge poco i libri siano 
ormai fuori moda. Amazon con i suoi numeri ci dimo-
stra ogni giorno che la realtà è un’altra: chiunque può 
raggiungere un altissimo livello di autorevolezza parten-
do da zero. Il segreto è nel creare un libro che metta in 
risalto le proprie competenze e che consenta al letto-
re di risolvere i propri problemi. Già il fatto di aver scrit-

to un libro pone l’autore un gradino sopra ai competitor.

Si guadagna bene vendendo un libro?
Non è dalle vendite del libro che si guadagna bensì dal-
la vendita di prodotti o servizi. In Italia il guadagno da 
“diritti d’autore” è così basso che noi preferiamo distri-
buire i libri GRATIS. Sì, perché così raggiungiamo un 
numero di lettori da 10 a 50 volte più grande. Per gli au-
tori di Bruno Editore questo si traduce in maggiore au-
torevolezza, un numero di potenziali clienti più ampio, e 
di conseguenza maggiori guadagni.

Conosci professionisti che hanno 
ottenuto risultati importanti grazie 
al libro?
Abbiamo decine di autori che con la pubblicazione 
del proprio libro hanno raggiunto risultati straordina-
ri, dai 10.000€ ai 10.000.000€. Come Carlo Carmi-
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ne, un professionista di Milano esperto in ricorsi a E-
quitalia. Il suo libro lanciato nel 2018 è diventato subi-
to Bestseller e ha raggiunto migliaia di lettori che nei 
mesi successivi si sono trasformati in clienti. A distan-
za di un anno e mezzo la sua attività ha superato i 

10.000.000€ e tutti i giornali lo hanno nominato “l’au-
tore più ricco d’Italia”.

Consigli ad un amministratore 
di condominio di scrivere un libro?
Scrivere un libro è la scelta migliore che qualsiasi pro-
fessionista possa fare per aumentare i propri clienti e 
le vendite dei propri servizi. Lo stesso vale per un am-
ministratore di condominio che può utilizzare questo 
straordinario strumento di marketing per la propria at-
tività locale. Il segreto del successo è sempre lo stes-
so: scrivi un libro che ti posiziona come esperto di set-
tore, arricchiscilo di contenuti davvero utili e formativi 
per i lettori e struttura un sistema finalizzato a conver-
tirli in clienti per la tua attività. Che è quello che aiutia-
mo a fare in Bruno Editore. 

Ing. Giacomo Bruno
Presidente & Amm.Unico
Bruno Editore srl
https://www.brunoeditore.it 
Via Nizza 53 00198 Roma


